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JAK TAKOVY
PROJEKT ZACIT 2
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PODNIKATELSKY
PLAN









LEAN CANVAS
BUSINESS PLAN



"Vénujte vice ¢asu budovani

namisto planovani vasenho

oodnikani.”



CO TO JE
LEAN CANVAS?

“LEAN" - zplsob préace

pridavani hodnoty pfi co
nejmensim plytvani

1x strankova verze
podnikatelského planu

NIC NENIi SPATNE

vSe je potfeba ovérit na
zakaznikovi

Unikatni nabidka Neférova vyhoda
hodnoty | |

Cesty k zakaznikim

Srozumitelny opis

Cenovy model


http://4it445.vse.cz/shared/leancanvas.pdf

ZAKAZNICI
UZIVATELE




ZAKAZNICI
& UZIVATELE

B

ZAKAZNIK JE TEN KDO ZA
SLUZBU
UZIVATEL TEN KDO SLUZBU

MOHOU BYT RUZNE SKUPINY

PRVNI VLASTOVKY JSOU Tl
KTERI POTREBUJI SLUZBU
NEJVICE

PRO TY SE BUDE PRODUKT V
PRVNI| FAZ| PRIPRAVOVAT




PROBLEM
EXISTUJICI



"/akazniky nezajima vase reseni.
Je zajimaji hlavné jejich vlastni

oroblémy!”



PROBLEM

NERESTE PROBLEMY,
KTERE NIKDO NEMA !

ZAMERTE SE NA PRVNI
VLASTOVKY

ODMYSLETE S|, ZE
MATE VYMYSLENE
RESENI

3 NEJDULEZITEJSI
PROBLEMY

CO KDYZ ZAKAZNIK
PROBLEM NEMA ?




EXISTUJICI
ALTERNATIVY

JAK ZAKAZNICI RESI SVE
PROBLEMY NYNI A KOLIK
JETO STOJi ?

NEHLEDAT POUZE NA
INTERNETU, ALE BAVIT
SE S UZIVATEL]

POKUD ALTERNATIVY
NEEXISTUJI, NENI TO
NUTNE VYHODA

PR. OBLAST VE KTERE
NIKDO NEUSPEL / NENI
FIN. ZAJIMAVA




RESENI
UNIKATNI

NABIDKA

HODNOTY




"Dokonalosti neni dosazeno
tehdy, kdyz uz neni co pridat, ale
tehdy, kdyz uz nemuzeme co
odebrat.”



RESENI

KE KAZDEMU PROBLEMU
UVEDTE HLAVNI
FUNKCIONALITU VLASTNOST
PRODUKTU

ZAKLAD PRO MVP (MINIMUM
VIABLE PRODUCT)

NEJJEDNODUSSI RESEN,
KTERE RYCHLE OVERI
SPRAVNOST CESTY

DODA RYCHLE PRIDANOU
HODNOTU ZAKAZNIKOVI

RESTE HLAVNI PROBLEMY
ZAKAZNIKA
PROSAZOVANI
VYMYSLENEHO RESENI




UNIKATNI NABIDKA
HODNOTY

JAKOU UNIKATNI
HODNOTU ZAKAZNIKOVI

NABIZITE ?

NECO CO ZAKAZNIKA
ZAUJME A PODLE CEHO
SI TO ZAPMATUJE

MUZOU BYT JINE PODLE
TYPU ZAKAZNIKU

“"HORKA CERSTVA PIZZA
DO 30 MINUT - JINAK
ZDARMAI “




SROZUMITELNY
OPIS



SROZUMITELNY
OPIS

PRIPODOBNENI K
NECEMU CO ZAKAZNICI
ZNAJI POUZIVAJI

PR. “FLICKR JE
YOUTUBE PRO FOTKY"”

CILEM JE VYSVETLIT PRI
PRVNIM SETKANI V
CEM PRODUKT
SPOCIVA

ODLISIT OD UNIKATNI
NABIDKY HODNOTY

Breath-taking inspiration

Find beautiful photos shared by a community of amateur







"Zamestnavatel neni tim, kdo
plati mzdy. Zameéstnavatel
penize pouze predava.
Mzdy plati zakaznik."



CENOVY
MODEL

MODEL, KTERY ZAJISTI, ZE
ZACNETE VYDELAVAT

POKUD JE NAPADU VICE,
VZIT JEN JEDEN A
OTESTOVAT !

VYCHAZEJTE Z TOHO, KOLIK
PLATI ZAKAZNICI NYNI ZA
VYUZIVANIT ALTERNATIV
ZPUSOBY JAKYM JE RESI

CENU NASTAVUJTE SPISE

o I’

VYSSI

PR. ZKUSEBNI VERZE,
FREEMIUM, ...

YVENT DATA NOT REGUIRED

We invite you to

10

viewing hours

Access to the whole

subscription catalog

Subscribe for
6.0 c
1 ... plus a free gift!

v’ Access to the whole
subscription catalog
v Unlimited access

v~ Deavices included

Subscribe now!

==

We invite you to

30

Access to the whole

subscription catalog
30 days

Deavices included




CESTY K
ZAKAZNIiKUM

JAK SE DOSTANETE K
ZAKAZNIKUM NYNI  JAK
MUZETE VYBUDOVAT /
ZISKAT CESTY NOVE ?

NA ZACATKU JE
DULEZITY FYZICKY
KONTAKT SE
ZAKAZNIKEM

DLOUHODOBA
PERSPEKTIVA JSOU CESTY,
DIKY NIMZ PRIJDOU
ZAKAZNICI SAMI




INDIKATORY
METRIKY




INDIKATORY

NECO PODLE CEHO
POZNATE, ZE TO CO DELATE,
DELATE DOBRE A ZDA JSTE
USPESNI

MUSIME MIT STANOVENO,
CEHO CHCEME DOSAHNOUT

3-5 KLICOVYCH INDIKATORU

INDIKUJI ZDA SE PROJEKTU
DARI

KE KAZDEMU POCATECNI
CiLOVOU HODNOTU A
KDY JI MAJI DOSAHNOUT




STARTUP
METRIKY

AKVIZICE

UZIVATELE VAS NASLI A Z RUZNYCH MIST K
VAM PRISLI

AKTIVACE
UZIVATELE SI SVOJI PRVNI NAVSTEVU UZILI
A ZISKALI DIKY NIV URCITY MOMENT
HODNOTU

LOAJALITA

UZIVATELE SE K VAM VRACEJI

TRZBY
UZIVATELE JSOU OCHOTNI ZA VAS
PRODUKT ZAPLATIT
DOPORUCENI

UZIVATELE JSOU S VASIM PRODUKTEM
SPOKOJENI NATOLIK, ZE HO DOPORUCUJI




STRUKTURA



STRUKTURA
NAKLADU

ZA CO BUDETE V PRUBEHU
PROJEKTU PLATIT A KOLIK

FIXNI VS VARIABILNI

ZAKLADNI OTAZKY:

1. KOLIK VAS BUDE STAT MVP
ZIVOTASCHOPNY PRODUKT ?

2. ZA JAK DLOUHO VAM
DOJDOU VASE FIN.
PROSTREDKY, POKUD
NEZACNETE VYDELAVAT ?

3. KDY NASTANE BOD ZVRATU
? KOLIK ZAKAZNIKU PRO
BOD ZVRATU POTREBUJI ?




NEFEROVA




"Pokud nemate konkurencni
vyhodu, tak radéji nekonkurujte
vubec.”



NEFEROVA
VYHODA

NECO, CO OSTATNI
NEMUZOU JEDNODUSE
ZKOPIROVAT Cl KOUPIT

e PR. SPECIFICKE
ZNALOSTI LIDI V TYMU Cl
PATENT

e PR. JIZ EXISTUJICI
KLIENTI Cl| KOMUNITA

CASTO NA ZACATKU
STARTUPU PROSTE NENI A
JE TREBA JI POSTUPNE
VYBUDOVAT







1. IDENTIFIKUJTE NEJVETSI
RIZIKA PROJEKTU



2. EXPERIMENTUJTE



3. PRUBEZNE AKTUALIZUJTE
L EAN CANVAS



PRO
VAS PROJEKT



